FORMATION COURTE

Activer et développer son
réseau professionnel

O

Cette formation vise a permettre aux participants de
comprendre I'importance d’un réseau professionnel,
d’identifier les réseaux pertinents pour leurs objectifs, et de

ou 100 % distanciel

Présentiel o . .
} @ Formation continue

@ développer des compétences
pour activer, entretenir et exploiter
POURQUI? efficacement leur réseau.

* Responsable d'agence
- Dirigeant

« Comprendre I'importance du réseau professionnel: saisir les avantages et les
opportunités qu’offre un réseau professionnel bien entretenu.
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i our entretenir et faire vivre son réseau sur le long terme, en assurant une |
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Cette formation sera animée par Sylvana ]
Baratiny, experte en management et personnes en @
développement commercial avec plus de 8 DEMI-JOURNEE 2 situation de g
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de services d la personne. Diplédmée en L. . . 2 handlcap =
management, elle a aussi occupé divers postes ¢ Optlmlser et maintenir un réseau %
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INDICATEURS 2025 : Nombre de participants : 7 - Taux de satisfaction : 98% - Taux de recommandation : 100%

Sap Services * 182 rue de Vaugirard * 75015 Paris | NOUS CONTACTER: 01 86 95 29 48 - contact@sap-services.org



